 Если бы у меня было собственное дело.
                                           (Практическая деятельность).
Цель: познакомить с бизнес планом.

Задачи:

образовательные:

формировать представление о бизнес-плане; закрепить знания о профессиях;
развивающие: 

развивать умственные, исследовательские навыки, формировать умения и навыки практического характера;

воспитывающие: 

способствовать формированию интереса к организации собственного дела, воспитывать умение доказывать свое мнение.

Литература, использованная при подготовке :

Р.Г.Маниловский Бизнес – план, М., Финансы и статистика, 2002

В.А.Трубицын Успех и Бизнес-план. ГП ИПФ «Ставрополье», СТ, 2003.

10 уроков на салфетке, М. 2000

Секреты большого Эла, М. 1999

Е.С.Стоянова Финансовое искусство предпринимателя М.2002

Ход:

1. Сообщение темы и целей    

2. Объяснение нового материала.

«Когда человек не знает, к какой пристани он держит путь, для него ни один ветер не будет попутным». Сенека
В условиях рынка каждый предприниматель желает достичь делового успеха в своем бизнесе. Так случилось, что принципиальные изменения в российской экономике привели многих ученых и бизнесменов к необходимости более глубокого изучения рыночной системы, а вместе с ней и новых понятий и закономерностей. 

В условиях рынка и жестокой конкурентной борьбы предприятие должно уметь быстро и адекватно реагировать на изменения, происходящие во внешней среде и внутри самого предприятия

Поэтому любое коммерческое мероприятие принято начинать с разработки бизнес-плана. Он дает детальные пояснения, как будет происходить управление  делом  – с тем, чтобы обеспечить его прибыльность, возвратность инвестиций, придать бизнесу целенаправленность

Бизнес-план выполняет ряд важных функций. Прежде всего продуманный и хорошо оформленный проект создает положительную репутацию фирме, говорит о серьезности намерений ее руководства. С помощью бизнес-плана осуществляется поиск финансовых средств для реализации того или иного начинания. Внутри фирмы такой документ может быть действенным инструментом контроля и управления при продвижении фирмы к поставленным целям.

Успех – это, прежде всего то, что значит для вас результат, к которому вы стремились. Дал ли он вам радость осознания своей значимости или нет, то есть, эффективен ли этот результат?! В разные эпохи и времена у людей понятие «успех» ассоциировалось с какой-то конкретной целью, которую следовало достичь. И тем путем, которым эта цель должна быть достигнута. Что такое - «Осознание цели»? Цель – это взгляд в будущее. Весьма важно, чтобы цель была реальна, осознана и сформулирована.

Перед тем, как начать  собственное   дело , человек на его старте затрачивает некоторое время на реализацию двух этапов. После этих этапов, подготовивших надежную почву для создания своего дела, перед предпринимателем открывается путь для третьего этапа.

I – этап поиска плодотворной идеи, осознания цели и мобилизации собственных сил, способностей, воли. 

II – этап привлечения ресурсов: трудовых, денежных, интеллектуальных. То есть вы должны свою идею огласить, обмозговать с теми, с кем вы собираетесь вести дело. После того, как идея захватит других людей и у нее появятся сторонники, следует тщательно спланировать свою деятельность.

III – этап материализации идеи. Этот этап важен тем, что уже не только вы, но и созданная вами организация, фирма движется к обозначенной цели. На этом этапе уже заметно влияние внешней среды: состояние экономики в стране и регионе, партнеры, конкуренты, банки.

Начало любого дела связано с плодотворной идеей. А идея – это вспышка мысли, блеск разума, побуждающие к действию. Поиск идеи – занятие творческое. Их источниками могут быть самые разнообразные объекты: 
Потребители. Деловой успех связан с производством товаров или услуг, удовлетворяющих ту или иную потребность. Поэтому тщательно изучается мнение потребителей.
Продукция конкурентов. Если эта продукция пользуется спросом, то она о многом может сказать, поэтому к ней нужно относиться с особым вниманием.

Информация, содержащаяся в литературных источниках. Если предприниматель заряжен на поиск идеи, то он вскоре обнаружит плодотворную идею.

Разновидности критериев

1.Технико-экономические критерии


  Производительность

 Мощность


 Установленная мощность

 Энергоемкость


 Совокупные затраты

 Эксплуатационные затраты


 Величина прибыли

 Временные затраты

 Объем


 Прибыль


2.Технические критерии


  Надежность

 Уровень оптимизации


  Износоустойчивость

 Прочность

 Расход ресурса


 Экологичность

 Динамичность


3.Социологические критерии


  Уровень жизни

  Квалификация

 Условия труда


  Доход

 Уровень профессионализма

 Уровень загрязненности
4.Социальные критерии


 Юридические нормы


 Секретность

 Нормы


 Отношение к человеку

 Культурные особенности


5.Психологические критерии


 Поведение в коллективе


 Порядочность

 Навыки


 Настойчивость
 Особенности личности


 Готовность к риску

6. Эстетические критерии


 Привлекательность


 Дизайн

 Узнаваемость


 Цвет

 Действенность


 Звук

3. Практическая работа

Условие: Вы – предприниматели. Хотите создать свое небольшое предприятие в сфере своей отрасли (профессии). 

 Всякое стоящее дело начинается с поиска оригинальной и плодотворной Бизнес- Идеи, как вы помните. И столь же нестандартного и смелого ее решения.

 Идея (греч. Ideа. – буквально: «то, что видно») в бизнесе может пониматься как образ, смысл, концепция предстоящей предпринимательской деятельности

Факторами, или предпосылками, этой деятельности выступают:

ИНТЕЛЛЕКТ предпринимателя (определенный уровень экономических знаний, профессия, квалификация, способность к инновационному мышлению и поведению, готовность к разумному риску, общая эрудиция…)

ИМУЩЕСТВО предпринимателя (помещения, производственная площадь, оборудование, средства связи и транспорта)

ДЕНЕЖНЫЕ СРЕДСТВА предпринимателя (личные, заемные)

ВРЕМЯ деятельности

ЧЕЛОВЕЧЕСКИЕ РЕСУРЫ (более совершенное вовлечение и использование рабочей силы, создание новых по содержанию и условиям рабочих мест)

ПРИРОДНЫЕ РЕСУРСЫ (более эффективное использование сырья, материалов, энергетических ресурсов)

ИНФРАСТРУКТУРА (более эффективное использование инженерно-коммуникационных сетей, дорог, связи)

Задание: . Объединитесь по 3 человека (команда). Сформулируйте идею  собственного   дела , ответив на вопросы.

1. Почему мы собираемся создать  собственное   дело ?

  1.Изучаемая мной профессия, представления о малом бизнесе, влечение к самостоятельности позволяют мне открыть  собственное   дело .

  2.В области своей профессии я обладаю уникальной технологией, использование которой позволит получить высокие доходы и прибыль.

  3.В моем распоряжении имущество и накопления нашей семьи. Вижу вариант выгодного вложения этих средств в прибыльное дело.

  4.В нашем городе проблема с рядом товаров и услуг. Хочу организовать выпуск дефицитных товаров и оказание сервисных услуг.

  5.Я неудовлетворен своим материальным и общественным положением. Открытие  собственного   дела  позволит мне выразить себя, самоутвердиться, обеспечить достойную жизнь.

2. Какие товары или услуги мы предложим своим потребителям

по доступным для них ценам?
одежду___________________________________________________________

обувь____________________________________________________________

мебель___________________________________________________________

продукты питания_________________________________________________

бытовые услуги___________________________________________________

услуги образовательные____________________________________________

коммерческие услуги_______________________________________________

торгово-посреднические услуги______________________________________

информационные услуги____________________________________________

финансово-кредитные услуги________________________________________

3. Откуда мы получим средства для открытия  собственного   дела ?

 собственные (семейные) накопления __________________________________

кредит в банке ____________________________________________________

беспроцентный заем у друзей _______________________________________

вложения друзей и частных лиц _____________________________________

помощь спонсоров ________________________________________________

4. Чем привлекателен продукт нашей предпринимательской деятельности?

  высоким качеством _______________________________________________

доступной ценой _________________________________________________

исполнением в короткий срок 

дополнительными сервисными услугами 

упаковкой и рекламой 

5.В чем преимущества наших деловых замыслов над практикой конкурентов?

наш товар, наши услуги лучше удовлетворяют запросы потребителей

перспективность развития задуманного нами дела

6. Какую прибыль в год мы рассчитываем получить?

  0%; 10%; 20%; 30%; 40%; 50%; 60%; 70%; 80%; 90%; 

100%; 150%; 200%; 250%; 300%; 350%; 400%; 450%; 500%;

7.Обобщив ответы на предыдущие вопросы, кратко, не более чем в 25-30 слов изложите суть Бизнес-идеи.

Цель организации  собственного   дела .______________________________________
______________________________________________________________________________________________________________________________________________

Суть идеи, замысел, позволяющий достичь поставленную цель. _______________

____________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

4. Воплощение идеи.
Подгруппы предоставляют свои услуги, «открыв собственное дело». 

5. Итог.

Предпринимательская  деятельность:

1.Парикмахерская.

Цель организации  собственного   дела:  Парикмахерский салон – один из самых стабильных бизнесов. Даже самая маленькая и непритязательная парикмахерская никогда не пропадет. Потому что в любые времена нужны определенные профессии: продавец, строитель, сапожник, и, конечно же, парикмахер - потому что стричься нужно всем и  все хотят хорошо выглядеть.
При сегодняшней ситуации, сложившейся на парикмахерском рынке, лучше всего будет открыть салон парикмахерскую для широкого круга потребителей. Для этого она должна быть экономического класса и находится в обычном районе города. Такое расположение поможет привлечь больше посетителей, завлечь их будет довольно таки легко, плюс ко всему не высокая плата за аренду помещения. 
2. Ремонт обуви.

Цель организации  собственного   дела:  Обувь имеет свойство изнашиваться. Она рвется, у нее стаптываются каблуки, ломаются «молнии». Очень часто из-за пустяковой поломки ее отправляют на свалку, хотя обувь еще вполне могла бы послужить. Именно в такой ситуации люди и обращаются к мастеру – порой лучше заплатить несколько сотен рублей за ремонт, чем отправляться в магазин за новой парой обуви.
Бизнес-план ремонта обуви настаивает на необходимости провести анализ рынка обуви, рассчитать риски, определить наличие конкурирующих фирм. Далее следует очень важный шаг – это разработка плана по привлечению клиентов. Безусловно, не обойдется без рекламы. Также следует акции с предоставлением скидок или бонусов.
3. Швейный цех.
Цель организации  собственного   дела :Множество наших сограждан мечтают о своем маленьком деле, быть независимыми в материальном плане, мечтающих вложить свои накопления в развитие бизнеса. Но еще не определились. Так вот, наиболее оптимальным и прибыльным делом может стать швейное производство.

А, вдобавок к этому, если потенциальный предприниматель, хоть немного, но имеет представление о специфике данного вида бизнеса – то нечего ждать. Первым шагом по осуществлению идеи в жизнь будет составление бизнес-плана швейного цеха.

Организационный план

Для начала нужно определиться с направлением производственной деятельности. Кто будет целевым потребителем конечного товара: вековая группа, уровень покупательных возможностей, потребности в том или ином виде товара и прочее. В зависимости от этих моментов и следует отталкиваться при создании бизнес-плана швейного цеха.

Он будет также зависеть от того, массовым ли будет производство или нет, в соответствии с этим и будет размер цены на единицу продукции. Будет ли предприниматель реализовывать свой товар конечному потребителю или буду задействованы посредники и так далее.

Перед началом производства следует обязательно проанализировать рынок, на какую группу товаров существует наивысший спрос. Для этого достаточно будет провести несколько встреч с владельцами магазинов и с поставщиками готовой продукции и комплектующих материалов с фурнитурой.
